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Ces petites entreprises
qui tirent Ieur eplngle du jeu

Nav On Time, Epsilon Ingé-
nierie et Steel Electronique
évoluent toutes trois dans
le domaine du spatial. Sur
un marché de niche ou par-
tenaires des grands don-
neurs d'ordre, ces PME sont
des acteurs qui comptent
dans le secteur.

Steel Electronique, spécialiste de
I'électronique embarquée a bord de
satellites, réalise une part importan-
te de son chiffre d'affaires avec le
Cnes, Thales Alenia Space, EADS
Astrium, efc. « Nous ne sommes
pas mono-client mais mono-activi-
té », précise Georges Galéa, P-dg
de la PME installée & Martres-Tolo-
sane. La société congoit et fabrique
des calculateurs pour plateformes
ou charges utiles. Pas moins de six
micro-satellites Myriade actuelle-
ment en orbite et dix autres en
cours de développement sont équi-
pés de calculateurs « OBC » indus-
trialisés par Steel Electronique sous
licence Cnes. Depuis 2003, la socié-
té a choisi, avec le soutien d'Oséo,
de se diversifier en accentuant sa
politique de R&D dans le domaine
des convertisseurs d'énergie DC/DC.
Cet équipement est souvent soumis
4 licence d'exportation ITAR(fabrica-
tion aux Etats-Unis), ce qui n'est
pas le cas en ce qui concerne le pro-
duit de Steel Electronique. Avec ce
nouveau produit, la PME haute-
garonnaise peut donc viser les mar-
chés chinois et indiens.

® Steel Electronique industrialise, sous licence Cnes, des calculateurs 0BC
embarqués sur les microsatellites Myriade en orbite (photo DR).

« Contrairement & Steel Electroni-
que nous ne fabriquons rien mais
apportons une expertise en ingénie-
rie thermique », explique Bruno
Desaunettes, président d'Epsilon
Ingénierie, PME de 45 personnes
basée a Labége.

« Depuis 15 ans, nous travaillons
sur 80 % des satellites européens.
Nous pouvons intervenir a n'impor-
te quelle phase du projet », conti:
nue-t-il. Dans le spatial qui repré-
sente 60 % du chiffre d'affaires, la
PME est  la fois I'interlocuteur des
deux grands donneurs d'ordre et de
PME qui ont besoin d'une expertise
thermique & un moment du projet.

Quand on sait qu‘un satellite, dont
la durée de vie doit avoisiner les 15
ans, peut étre exposé a une tempe-
rature de +104°C et, une heure et
demi aprés, a-190°C, le savoir-faire
d'Espilon Ingénierie posséde une
trés forte valeur ajoutée. Thalés Ale-
nia Space et EADS Astrium, tous
deux dients d'Epsilon Ingénierie, le
savent: la confidentialité est alors
de mise.

Nav On Time sur le segment
de la robotique de service
Michéle Poncelet, directrice généra-
le de Nav On Time, a opté pour un
positionnement un peu différent de

celui de Steel Electronique ou d'Ep-
silon Ingenierie. Aprés dix-sept
années d'expérience dans le domai-
ne de la navigation par satellite,
elle décide, en aolt dernier, de
créer sa propre entreprise a Toulou-
se, pour proposer des prestations
d'expertise aux gros donneurs d'or-
dre tels que Thales Alenia Space,
mais surtout pour approfondir un
marché qu'elle juge « prometteur et
relativement peu risqué pour une
PME, comparé a celui extrémement
concurrentiel des services de locali-
sation (LBS) par exemple.» «la
particularité de Nav On Time est de
travailler sur I'utilisation de la navi-
gation par satellite dans le controle
des machines, développe-t-elle.
Plus précisément sur le segment de
la robotique de service. » Les appli-
cations étant multiples (BTP, sur-
veillance...), Nav On Time a choisi
le marché des tondeuses a gazon
automatiques pour commencer son
activité.

A Iheure actuelle, les appareils
commercialisés fonctionnent grace
a des cables électriques enterrés
dans le sol: « Le GPS apporterait
davantage de précision au systeme,
mais aussi de flexibilité et de sécuri-
té », souligne Michéle Poncelet,
Nav On Time doit désormais trou-
ver de nouveaux partenaires finan-
ciers pour aller plus loin dans la réa-
lisation de prototypes de démonstra-
tion de son systéme de guidage par
GPS et envisager ensuite une com-
mercialisation du produit.
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